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Apresentação Corporativa

• A  e m p r e s a

• M i s s ã o ,  V i s ã o  e Valores

• O s  n o s s o s s e r v i ç o s

• C o n s u l t o r i a  f i n a n c e i r a  e  d e  g e s t ã o

• C o n t a b i l i d a d e  e  F i s c a l i d a d e

• Sistemas Qualidade ISO 9001:2015

• P o r t u g a l  2 0 3 0

• I n v e s t i m e n t o  I m o b i l i á r i o

• F o r m a ç ã o

• O s  n o s s o s  p r o g r a m a s

• M a k e S T A R T

• M a k e S C A L E

• M a k e CA P I TA L

• M a k e R E S T R U C T U R I N G

• M a k e C O N S U L T I N G

• M a k e M A N A G E M E N T

• M a k e T R A N S A C T I O N S

• M a k e TR A I N I N G

• C o n t a c t o s



A Empresa

1 • A MakingSuccess - Formação e Consultoria, foi criada em 2018, com foco no aumento da competitividade e no sucesso das

empresas, posiciona-se no mercado de "Consultoria, Gestão, Contabil Formação e Investimento Imobiliário", como parceira de

referência e de confiança. Em 2020 adotou a designação social de MANIFESTSTARS – CONSULTING, UNIPESSOAL, LDA.

2 • Sediada em Matosinhos, a Makingsuccess trabalha com clientes nacionais e internacionais, com ou sem fins lucrativos. Aposta na 

autenticidade das relações que estabelece com todos os players deste mercado, particularmente no que respeita à sensibilidade para os 

reais problemas do tecido empresarial em que opera.

3 • Acompanhamos a evolução dos mercados e as mudanças no mundo dos negócios, adaptando os nossos serviços às necessidades das 

organizações, e agregamos profissionais qualificados em variados domínios de especialização. 

4 • Queremos fazer a diferença ajudando os clientes a dotar os seus negócios e instituições de solidez financeira, assente em princípios de 

gestão éticos e sustentáveis.



Missão Visão Valores

• Criar soluções únicas, sustentáveis, inspiradoras e geradoras de valor, através do desenvolvimento de pessoas, equipas e organizações, contribuindo
assim para o crescimento humano, económico e social do país e do mundo.

• Ser a referência no desenvolvimento de estratégias e metodologias inovadoras para pessoas e organizações, promovendo o alinhamento entre a
motivação individual, o bem-estar laboral e os resultados organizacionais.

• Ética, integridade e respeito;

• Compromisso, responsabilidade e competência;

• Proatividade e dedicação na resolução das preocupações e dificuldades dos clientes;

• Qualidade e elevado desempenho.

Missão

Visão

Valores



Os nossos serviços
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Asseguramos 
Serviços 

administrativos 
e prestamos 

Consultoria de 
Gestão.

Consultoria financeira e de gestão

• Processos: implementação de sistemas de 
gestão

• Plano de negócios

• Organização empresas: na competitividade do 
mundo atual, as empresas têm de ser mais 
organizadas, para serem mais competitivas. Ter 
processos e procedimentos, que façam 
alavancar o crescimento, é fundamental para 
que a sua empresa esteja alinhada com os 
objetivos

• Orçamento anual

• Business planner

• Plano financeiro

• Controlo de custos: efetuamos o controlo de 
custos da sua empresa mensalmente, e 
elaboramos o orçamento anual, para gerir com 
mais rigor a sua empresa

• Desenvolvimento organizacional: avaliação de 
desempenho, avaliação de formação, análise e 
descrição de funções, estudo do clima 
organizacional, recrutamento e seleção

Portugal 2030

• Apoio na elaboração de candidaturas no 
próximo quadro comunitário: 

- inovação produtiva; internacionalização; 
apoio à produção nacional; +CO3SO; I&D; 
apoio à liquidez.Investimento Imobiliário

• Portugal no topo

• O País destacou-se, segundo a OCDE, 
comparativamente a alguns pares 
europeus, nos últimos cinco anos. Desde 
2015 e até ao segundo trimestre de 2020, 
os preços reais da habitação cresceram, em 
Portugal, mais de 46 por cento.

Sistemas Qualidade ISO 9001:2015

• A adoção de um sistema de gestão da 
qualidade é uma decisão estratégica de uma 
organização que pode ajudar a melhorar o seu 
desempenho global e proporcionar uma base 
sólida para iniciativas de desenvolvimento 
sustentável. Benefícios:

• a) a aptidão para fornecer de forma 
consistente produtos e serviços que satisfaçam 
tanto os requisitos dos clientes como as 
exigências estatutárias e regulamentares 
aplicáveis;

• b) facilitar oportunidades para aumentar a 
satisfação do cliente;

• c) tratar riscos e oportunidades associados ao 
seu contexto e objetivos;

• d) a aptidão para demonstrar a conformidade 
com requisitos especificados do sistema de 
gestão da qualidade

Outsourcing

• Gestão de empresas

• Direção / Gestão financeira

• Serviços administrativos

Formação

• Literacia financeira

• Como começar um negócio

• Gestão de negócios

• Gestão de tesouraria

• Orçamentação
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Contabilidade e Fiscalidade

• PME's, empresários em nome individual, 
profissionais liberais e outras instituições.
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Os nossos programas

• Destinado a novos negócios e start-ups, consiste no apoio necessário para o lançamento de um negócio,
empresa ou projeto.

Make START

• Apoio no crescimento e expansão de negócios e novos projetos.

Make SCALE

• Vocacionado para clientes em busca de soluções de financiamento ou renegociação do financiamento existente.

Make CAPITAL

• Adequado a clientes que requeiram uma revisão à sua estrutura financeira e que pretendam refinanciar- se e
recuperar.

Make RESTRUCTURING



Os nossos programas

• Consultoria de apoio à gestão, regular ou ad-hoc, adaptada às necessidades de cada cliente.

Make CONSULTING

• Outsourcing de serviços de Gestão e Direção Financeira e Administrativa.

Make MANAGEMENT

• Apoio na preparação, negociação e concretização de transações e parcerias estratégicas.

Make TRANSACTIONS

• Formação, regular ou ad-hoc, em temas financeiros.

Make TRAINING



MAKE START

Ao começar um negócio, todos os passos são importantes para o seu sucesso, pelo que

acompanhamos os clientes no arranque e lançamento da sua atividade. Os packs abaixo 

permitem iniciar um negócio com as ferramentas necessárias à gestão do mesmo.

Make START 1.0

• Criação da empresa*

• Plano Financeiro

Make START 2.0

• Ideia de negócio

• Modelo de negócio

• Cliente-alvo

• Criação da empresa*

• Plano Financeiro

• Business planner

Make START 3.0

• Ideia de negócio

• Modelo de negócio

• Cliente-alvo

• Nome*

• Criação da empresa*

• Logotipo*

• Plano de Marketing e Vendas

• Plano Financeiro

• Business planner

• Website + páginas redes sociais*

• Cartões de visita*

* em cooperação com outras empresas.



MAKE SCALE

Projeto de Investimento

✓Apoio ao planeamento dos negócios

✓Estratégias de crescimento

✓Desenvolvimento, análise crítica e revisão do plano de negócios

✓Estudos de viabilidade

✓Fatores críticos de sucesso

✓Apoio na identificação de soluções de financiamento para 
investimento

✓Aplicável a:

✓Nova empresa ou unidade de negócio

✓Nova linha de produtos ou serviços

✓Expansão da capacidade produtiva

Implementação do Projeto

✓Acompanhamento do processo de financiamento ao 
investimento

✓Apoio na implementação de mecanismos de controlo de gestão 
e reporting para acompanhamento dos resultados

✓Gestão e eficiência de custos

✓Análise de indicadores-chave de performance

✓Acompanhamento da implementação da estratégia de mercado 
e parcerias

✓Análise da execução orçamental do financiamento obtido



MAKE CAPITAL

Estratégias de Financiamento
Gestão de Tesouraria

✓Identificação de soluções de 
financiamento de curto-prazo

✓Apoio na contratação de financiamento

Médio e Longo Prazo

✓Identificação de soluções de 
financiamento de médio e longo prazo

✓Otimização da estrutura de capital 
alinhada com a estratégia do negócio

✓Apoio na contratação de financiamento

Investimento

✓Identificação de opções de 
financiamento adequadas ao projecto de 
investimento

✓Apoio na contratação de financiamento



MAKE RESTRUCTURING

Os processos de reestruturação estão estruturados em várias fases: estudo, revitalização e estabilização.

Apoiamos os nossos clientes em todos estes passos com vista à recuperação das empresas.

• Estudo

• Análise, de forma aprofundada, do estado da empresa e principais desafios à sua recuperação;

• Preparação de um plano de reestruturação que conduza à recuperação e estabilidade da empresa.

• Revitalização

• Identificação de potenciais soluções de financiamento;

• Apoio próximo na gestão das finanças da empresa durante o período de reestruturação.

• Estabilização

• Planeamento de médio e longo prazo que permita à empresa recuperar valor e atingir objetivos;

• Desenvolvimento de mecanismos de controlo que apoiem a tomada de decisões atempadas.



MAKE CONSULTING

Controlo de Gestão

✓Orçamentação

✓Criação de templates de 
orçamentação adequados ao 
negócio

✓Acompanhamento da execução 
orçamental

✓Apoio na preparação do orçamento 
anual

✓Análise de indicadores-chave 
do negócio

✓Avaliação da rentabilidade do 
negócio

✓Preparação de informação que 
sustente a tomada de decisões

Gestão Financeira

✓Gestão de tesouraria

✓Preparação e acompanhamento de 
planos mensais de tesouraria

✓Acompanhamento diário dos 
movimentos bancários

✓Recebimentos

✓Monitorização dos saldos a receber
✓Pagamentos

✓Monitorização e realização de todos 
os pagamentos

Gestão Administrativa

✓Expediente administrativo

✓Tarefas administrativas

✓Correio

✓Secretariado

✓Apoio à contabilidade

✓Recolha, organização e entrega 
de informação à equipa externa 
de contabilidade

O dia-a-dia das empresas é cada vez mais complexo e repleto de desafios. Apoiamos os 

nossos clientes nas tarefas regulares de gestão de forma eficiente.



MAKE MANAGEMENT

Com a rápida evolução dos negócios e a constante adaptação ao mercado, surge a necessidade de ter apoio externo na gestão do dia-a-dia das

empresas, principalmente em termos de planeamento e gestão financeira, permitindo aos administradores o foco nas áreas operacional e

comercial.

Outsourcing de serviços de gestão

• Assumimos a gestão do dia-a-dia das empresas, nomeadamente no que diz respeito à gestão financeira (relação com a banca e gestão de

tesouraria), recursos humanos e gestão administrativa.

Outplacement de Director-Geral e/ou Director Financeiro

• Nomeação, por período a designar, de um responsável pela gestão da empresa ou pela sua área financeira.



MAKE TRANSACTIONS

Due Diligence

▪ Oferta multidisciplinar, 
integrando a componente 
financeira e fiscal

▪ Identificação de temas-
chave que suportem a 
decisão e eventuais ajustes 
ao preço ou obtenção de 
garantias

Apoio a investidores

▪ Identificação de potenciais 
investimentos

▪ Novos negócios

▪ Franchising

▪ Empresas no mercado

Vendor Due Diligence

▪ Preparação e gestão da 
partilha de informação 
com investidores

▪ Preparação de um relatório 
completo a disponibilizar a 
potenciais compradores

Parcerias estratégicas

▪ Identificação e 
formalização de parcerias 
estratégias que 
acrescentem valor aos 
negócios

▪ Apoio na negociação dos 
termos da parceria

Apoiamos processos de aquisição, alienação e criação de parcerias estratégicas, 

identificando riscos e oportunidades de criação de valor.



MAKE TRAINING

❑ Formação regular ou ad-hoc em temas financeiros e fiscais

❑ Formação contínua a empresas e empreendedores

❑ Coaching para executivos e Coaching pessoal

❑ Programas específicos de formação em:

✓ Literacia financeira

✓ Como começar um negócio

✓ Gestão de negócios

✓ Gestão de tesouraria

✓ Orçamentação



Explorar sem sair dos seus diapositivos

“No meio da dificuldade encontra-se oportunidade.”

Albert Einstein



CONTACTE-NOS

(+351) 962680085  | (+351) 229069592

geral@makingsuccess.pt

www.makingsuccess.pt

http://go.microsoft.com/fwlink/?LinkId=617172
https://support.office.com/pt-PT/article/powerpoint-for-windows-training-40e8c930-cb0b-40d8-82c4-bd53d3398787?redirectSourcePath=%252farticle%252fb89770f1-deb1-4a19-94ef-342aa15a4689&ui=pt-PT&rs=pt-001&ad=PT

